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PRESENTACION

Grupo Soja sale a la cancha

El Instituto Nacional de Investigacion Agropecuaria (INIA) y Grupo Soja firmaron un acuerdo gque permite poner a
disposicién comercial “nuevos materiales resistentes a glifosato con genética de avanzada, adaptados a las condi-
ciones de Uruguay y con rendimientos superiores al promedio. Las nuevas variedades Génesis 5601, Génesis 5501,
Génesis 5602, son de ciclo medio, con buen comportamiento desde el punto de vista sanitario e indeterminados”,
dijo a VERDE el Presidente del INIA, el Ing. Alvaro Roel.

En tanto, el Ing. Sergio Ceretta, Responsa-
ble del Programa de Mejoramiento Genético en
soja de INIA, sefialé a VERDE que en la actividad
realizada en La Estanzuela, ademds de la firma
de este acuerdo con Grupo Soja, se realizé una
recorrida por el campo experimental, a los efec-
tos de analizar las lineas que actualmente estin
en ensayos y que estan cursando la evaluacion
oficial dentro del Instituto Nacional de Semi-
llas (INASE). "Vimos la excelente performance
que tienen estas variedades y también las que
ya tenemos a nivel comercial que son: Génesis
5601, Génesis 5501, Génesis 5602. Son mate-
riales que ya estdn en multiplicacién y con los
cuales, Grupo Soja tendrd el objetivo de llegar
en la proxima zafra al 2-3% del drea de sem-
brada”.

Ceretta reiterd que lo que se buscd es mejo-
rar los rendimientos, y que las nuevas varieda-
des tengan una mayor estabilidad, con buena
adaptacion a las condiciones de produccién de
Uruguay. "Son tres variedades de ciclo hastante
similar, entre 5.5y 5.7 de madurez y resistentes
a glifosato. Son materiales genéticos modernos

Sostuvo que para el Instituto es un mo-
mento de celebracion por haberse firmado
un acuerdo con el sector privado a través de
las cooperativas, que permite que el Progra-
ma de Mejoramiento Genético en Soja pueda
poner a disposicion comercial nuevos materia-
les. “La manera de poder honrar la inversion,
el esfuerzo y la dedicacion que implican estos
desarrollos, es que tengan su correspondiente
penetracion a nivel comercial, es decir que los
productores lo terminen usando. Cuando las
hectéreas son sembradas con nuestras varieda-
des, para nosotros es un indicador que permite
cerrar todo este proceso”.

Roel estimd que el afio que viene “podremaos
tener en el eje de las 40.000 hectareas sembra-
das con estas variedades del millén que ocupa
hoy el cultivo aproximadamente. La idea es que
tengan una proyeccion ascendente. No preten-
demos captar todo el mercado porque eviden-
temente hoy hay buena genética disponible y
muy competitiva, pero pudimos agregarle valor
a estas variedades en algunos componentes
como puede ser la adaptacion de los ciclos a
nuestras condiciones y los temas vinculados a
las enfermedades”.
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e indeterminados, y buen comportamiento.
Esto lo hemos visto en nuestra red de ensayos y
en la evaluacién oficial de INASE".

Comparéandolo con otras variedades, las
presentadas por INIA, de acuerdo a la evalua-
cion de INASE presentan rendimientos entre
12% y 27% superiores al promedic. “Se adap-
tan muy bien a siembras de primera, en fechas
éptimas, y también pueden ser usados en siem-
bras de segunda, en el mes de diciembre”. Ce-
retta también destacé el comportamiento gue

El éxito
de un huen cultivo,
tdepende de una
buena semilla.

& Genética de INJA
HAlto potencial dg rendimisnto
@ Respaldo ds Grupo Soja

eigio Ceretta de N4

tienen frente a enfermedades como el cancro
del tallo y otras de fin de ciclo.

Por Ultimo, Ceretta destacd que a través de
la Red Nacional de Biotecnologia Agropecua-
ria integrada por varias instituciones, se esta
generando informacién gue permite apoyar el
trabajo que viene desarrollando Mejoramiento
Genético de INIA. “Esto nos va a permitir tra-
bajar en temas dificiles como por gjemplo, la
tolerancia a sequia. El tema del agua en soja
es muy determinante. Si queremos trabajar en

rendimiento, la tolerancia a sequia es funda-
mental. Pero a su vez, deben rendir bien con
buena disponibilidad de agua”.

Las cooperativas integrantes de Grupo Soja
son: Copagran, Unién Rural de Flores, Calmer,
Calsal, Sociedad de Fomento Rural de Tarariras
y Cadol.

Mathfas Mailhos, Presidente de COPAGRAN,
una de las cooperativas integrante de Grupo
Soja, sostuvo a VERDE que “las cooperativas so-
mos el brazo productivo - comercial de lo que
es la investigacion en este caso del INIA a través
de Grupo Soja, como desde hace anos se traba-
ja con Grupo Trigo. Nosotros jugamos €l rol de
acompanar a la investigacion, de dar nuestro
aporte desde lo comercial y desde lo producti-
vo. Cuando una linea estd en evaluacién, para
salir al mercado debe multiplicarse para que de
esta forma el productor tenga acceso”.

Mailhos sostuvo que “los materiales pro-
ductivamente son muy buenos pero es una
linea nueva y hay marcas internacionales muy
impuestas con las cuales es dificil competir. Te-
nemos que demostrar que los materiales que se
producen aca son iguales o mejores a los ctros.
Hay que seguir construyendo y mostran-
do opciones con varios ciclos para ar-
mar una paleta de opciones interesantes”,
concluyd.
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